七尺的极客空间 · 作品
直播带货脚本 · 长版 · 作品
七尺的极客空间 · 独立交付 · 表内数据为示例
一句话说明：一场两小时直播从头到尾的脚本，什么时候暖场、什么时候主讲、什么时候逼单，连话术都写好了，照着念就能开。
说明：本页的产品、价格、话术是示例数据，用来展示结构和写法，不构成事实主张。正式脚本会按你的品类重写卖点和合规话术。
一、一场的骨架
两小时拆成几段，节奏比内容更重要。人留不住，讲得再好也卖不动。
	时间段
	干什么
	目标

	0 到 15 分
	暖场、预告
	留人

	15 到 45 分
	主推第一波
	出单

	45 到 75 分
	讲重点单品
	讲透卖点

	75 到 105 分
	第二波加福利
	冲量

	105 到 125 分
	答疑答疑
	建立信任

	125 到 150 分
	收尾逼单
	清库存

	最后 10 分
	返场、预告下场
	留存



二、单品讲解模板
每个产品讲六十秒，按这个顺序走，不跳。
说痛点。三十秒讲用户现在的麻烦，让他点头。
给方案。这东西怎么解决，一句人话说清。
上证据。材质、参数、实测，拿具体的东西说。
比价格。和同类比，和原价比，说清为什么值。
给福利。赠品、限时、限量，制造现在不买就亏的感觉。
三、话术库
**开场用：** 「刚进来的先别走，今天这场东西给得多，我一会儿一个个拆给你们看。」
**讲卖点用：** 「别看我这么说，我直接上手给你演示一遍，你自己看。」
**建立信任用：** 「这东西有问题我第一个会讲，不好的地方我也直说，省得你买回去骂我。」
**讲价格用：** 「原价多少你们心里有数，今天这个价就这一场，过了就没了。」
**逼单用：** 「库存就这么多，卖完这个链接就下，想要的现在就拍，别等。」
**答疑用：** 「你担心的这个问题，我给你讲清楚，讲完你再决定。」
四、节奏表
提前把每个时间点的动作列好，直播时照着走，避免冷场。
	时间
	动作
	提示

	每 10 分钟
	报一次库存
	制造紧张感

	每次出单
	念一次下单昵称
	带动气氛

	冷场时
	抛问题做互动
	拉回注意力



五、合规红线
价格、功效、绝对化用词都要按平台规则来，不承诺做不到的事，不用「最」「第一」这类词，不夸大。这块单独列一页，开播前逐条过。
六、交付形态
一份可直接照念的 Word 脚本，加一份只留时间点和动作的提词表，方便现场扫一眼。




